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OL.QUIENES SOMOS

CaixaBank, siempre pionera y liderando la transformacion de la
banca privada en Espafia, pone a su disposicion OpenWealth, una

SERVICIOS filial 100% del grupo centrada en ofrecer soluciones a medida
DE MULTIFAMILY OFF[CE’ CON INDEPENDENCIA exclusivas para grandes patrimonios, en colaboracion con los
mejores proveedores de toda la industria nacional e internacional.
DE LA ENTIDAD FINANCIERA EN LA QUE TENGA —

DEPOSITADO SU PATRIMONIO.
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E ) o7 OpenWealth ya
XpanSlon cuenta con mas de OpenWealth es la propuesta de valor de CaixaBank para clientes
1.000m en ultra high networth (UHNW): individuos, familias, congregaciones

CalxaBank lanza \é(;}gncwggsii;cig'vos religiosas, instituciones, fundaciones y family offices
3 (4 * 9
su propio ‘family office
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OpenWealth busca dar servicio a clientes a partir de 50 millones de euros /—->
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- 118 rueva filal

e El patrimonio
&n otvas enticlaces

ST, agregado de Prestamos servicios de consultoria patrimonial independiente,
e 3008 T nuestros clientes ayudando a nuestros clientes a conseguir sus objetivos en el ambito

@ :
, 2 (it oo L, . ]
supera los 2.000m de la gestion de su patrimonio.
i | g de Euros". OpenWealth sélo cobra de sus clientes y nunca percibira incentivos

MLOOD . FJILALLAV[ W:ﬂvm“ KLII-D‘D.
de terceros.

* Se excluye el patrimonio empresarial.



OpenWealth

NUESTRO ADN NOS EMPUJA A CUIDAR DEL MUNDO Y DE
LAS PERSONAS

En nuestro accionariado,
una de las principales
fundaciones a nivel
mundial

2021 ¢ CriteriaCaixa € CaixaBank
l D \ ] = l N I Grupo financiero lider en Espafia por volumen de
ERSION SOC 30% activos gestionados. Ademés cuenta con una posicion

10096 relevante a nivel europeo y con una fuerte presencia
494 M ( ] en Portugal, donde controla el 100% de BPI.

Fundacién "laCaixa’
b 100%

% DE PARTICIPACION EN EL CAPITAL SOCIAL
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Ponemos a su disposicion nuestra experiencia para ayudarle a cumplir sus objetivos en el
ambito de la filantropia.



OpenWealth

OPENWEALTH ES UNA PROPUESTA DE VALOR EXCLUSIVA'Y
PERSONALIZADA QUE COMPLETA LA OFERTA DE SERVICIOS

DE BANCA PRIVADA DE CAIXABANR.

El equipo de OpenWealth, especializado en clientes
UHNW, trabaja con un nimero reducido de clientes a
los que se les ofrece una diversificacion total y un
servicio integral, que incluye no solo el patrimonio
financiero liquido sino también el patrimonio
inmobiliario y el no cotizado.

Mayor n° de clientes
Menor Saldo

Menor Numero de Clientes
Mayor Saldo

COpenWealth

Contratacion en
distintas entidades

‘;'K CaixaBank

Wealth

Independant

‘-K (CaixaBank _
. Banca Privada Advisory

?K CaixaBank
*
Banca Privada

Contratacion en CaixaBank Wealth
Contratacion en CaixaBank Management Luxembourg

Oferta de servicios de Banca Privada en el Grupo CaixaBank.
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:QUE ENCONTRARA UN CLIENTE UHNW
EN NOSOTROS?

Diversificacion en varias entidades

OpenWealth

Ofrecemos diversificacion real en
su patrimonio financiero: distintos
proveedores para los servicios de
custodia, asesoramiento y gestion
discrecional.

La mayor parte de clientes UHNW suelen
tener unas necesidades mas complejas y
tienden a requerir mas de una entidad
financiera para poder darles respuesta de
manera optima.

Servicio sin restricciones
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CLIENTE

Poniéndole en el centro

Queremos entender cuales son Total transparencia y alineacion
sus necesidades y ayudarle a de intereses con nuestros
encontrar el mejor clientes, quienes decidiran con

proveedor de la industria qué entidades trabajar.

para cubrir cada una de ellas.

Abiertos a Colaborar con todas las bancas privadas y
gestoras




OpenWealth

DIFERENTES TIPOLOGIAS
DE CLIENTES:

) Family Offices que quieren apoyarse en los
noo servicios de OpenWealth (consolidacion de

reporting, due diligence, soluciones exclusivas de
gestoras internacionales, etc.).

[ S]@ Instituciones que buscan un externo
LLLL%‘— independiente (planificacion financiera, definicion
politica de inversion, consolidacion de posiciones
con lookthrough...etc).

Clientes que estan considerando la
nln .
Q-s-9 posibilidad de crear su propio family office
(servicio completo de externalizacion de family
office).
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02.QUE
OFRECEMOS

Podra disponer de los
servicios que mejor se
ajusten a sus necesidades
cada momento.

SERVICIOS DESTACADOS
OFRECIDOS POR
OPENWEALTH

( JpenWealth
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, ASIGNACION
PLANIFICACION ccrRATEGICA

FINANCIERA DE ACTIVOS

ANALISIS
PLANIFICACION BEST IN
PATRIMONIAL, CLASS DEL
MERCADO

JURIDICO/FISCAL

ESTRATEGIA
CORPORATIVA

REPORTING
AGREGADO

O
ad

CLIENTE
CONTROL DE -
FORMACION Y COSTES, :
NETWORKING RENTABILIDADES
Y RIESGOS

— <
‘il

SOLUCIONES CONSULTORIA
ALTERﬁﬁTIVOS EN INVERSIONES
ACCEso A Y FINANCIACION

SOLUCIONES
EXCLUSIVAS
DE GESTORAS
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REPORTING AGREGADO

Accedera a una plataforma digital (APP y WEB)
donde podra consultar la totalidad de sus
activos (cotizados y no cotizados) y también
generar informes en tiempo real de sus
posiciones.

Podra personalizar la visualizacion

de la informacion y obtener un lookthrough
completo de sus inversiones.

El acceso cuenta con el maximo nivel de
encriptacion y seguridad informatica.
Nuestra plataforma permite almacenar en
la nube toda la informacion relativa a los
diferentes activos con la maxima seguridad.

DpenWealth
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ACCESO A SOLUCIONES EXCLUSIVAS
DE GESTORAS

OT= ol/m"m LD:H

M HTT
CLASES ESPECIALES MANDATOS CARTERAS
Acceso exclusivo a clases especiales. Gestion discrecional de inversion Gestion discrecional de carteras de fondos
directa personalizada (SMA). 0 ETFs.
e T
A
ADVISORY ILiQUIDOS
Carteras Asesoradas con Mandato de Alternativos |||/C]U|dOS

ejecucion libre.

* OpenWealth sélo cobrara de sus clientes - Nunca percibira incentivos de terceros.
» Acceso a Condiciones Exclusivas para Cliente OpenWealth.
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SOLUCIONES EN ALTERNATIVOS

SOLUCIONES INMOBILIARIAS EXCLUSIVAS EN
COLABORACION CON

Adjudicados

Operaciones entre clientes de las diferentes bancas privadas Activos adjudicados de las diferentes entidades financieras

Inversion directa Inversion indirecta

Presentacion de oportunidades de inversion exclusivas Boutiques especializadas que ofrecen inversion en vehiculos de terceros

Coinversion Consultoria y gestion inmobiliaria

Creacion de Club Deals con Boutiques Analisis de Mercado, Estrategia, Analisis portfolio, Relacion con Inquilinos,
Gestion Societaria, etc.

* OpenWealth sélo cobrara de sus clientes - Nunca percibira incentivos de terceros.
* Acceso a Condiciones Exclusivas para Cliente OpenWealth.
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SOLUCIONES EN ALTERNA

EJEMPLO DE DISTRIBUCION ESTRATEGICA EN

ALTERNATIVOS

MULTI-ASSET

PRIVATE EQUITY
ALTERNATIVOS PRIMARIOS
SECUNDARIOS Y

LiQuipos
' COINVERSIONES
' PRIVATE DEBT
SECUNDARIOS Y

COINVERSIONES

PRIVATE EQUITY

HEDGE FUNDS "

ACTIVOS REALES
SECUNDARIOS Y

COINVERSIONES

ACTIVOS PRIVATE DEBT
REALES PRIMARIOS

PRIMARIOS

OpenWealth
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Deal Flow

Acceso a oportunidades de inversion en compafiias no cotizadas

SCR Individual

Servicio de consultoria para constituir una SCR

SOLUCIONES
ESPECIFICAS

GROWTH

>

SPECIAL

BUYOUTS
SITUATIONS

13
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ANALISIS BEST IN
CLASS DEL MERCADO

Pondremos a su disposicion
un grupo de entidades que le
ofreceran servicios
complementarios.

cLENTY

A4
Banco 1 Banco 2 Gestoral Gestora 2 Boutiques
he Notas estructuradas Cartera Multiasset Cartera renta fija Mandato ETFs Inmobiliario
Analisis best in class Mandato renta Financiacion Gestion SCR Inversiones
del mercado variable - - en Compafifas

OpenWealth no pretende competir con las bancas privadas, sino alcanzar acuerdos de colaboracion conjunta.
Se llevara a cabo un riguroso proceso de seleccion (beauty contest) de forma completamente independiente.

14



FORMACION Y NETWORKING

G

Formacion especializada de
la mano de partners
referentes en el sector.

Jornadas en las sedes internacionales de
las principales gestoras a nivel mundial:
Paris, Londres, Nueva York, etc. con acceso
a sesiones de formacion a medida y con
posibilidad de crear redes de contactos de
gran valor.

Programas para familias sobre gestion del
patrimonio familiar.

( JpenWealth

1y Grupo CaxaBank

Tematica variada: construccion de
carteras, inversiones ESG, activos

alternativos, temas de actualidad
no financieros.

o)

o
o@o

m m

N4

Acceso a comunidades globales
de familias que ofrecen
formacion continua, asi como una

red de contactos entre familias de
diferentes paises.

15



CpenWealth

05.

QUE NOS
DIFERENCIA

16



OpenWealth

by Grupo CaixaBank

03.QUE
NOS DIFERENCIA
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Alianzas estratégicas

Mucho mas alla de la Con los principales proveedores
diversificacion por custodio, de la industria a nivel mundial y
apostando por el valor afiadido con condiciones exclusivas.
de la especializacion.
Open\Vealth
by Grupo CaixaBank
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Experiencia y recursos Con lo m¢jor delos dos mundos
Prestigioso equipo de seleccion de productos y Contamos con las ventajas de ser una boutique
proveedores de inversion, con track record independiente y flexible y las de pertenecer a una
demostrado en analisis y due diligence de mas entidad de referencia en el sistema financiero
de 20 afios de antigliedad en esta labor. espafiol.

17
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EQUIPO

asesorando grandes patrimonios

Y vicror
ALLENDE

Chairman of the Board

Victor Allende es Director de Banca Privada & Pensar en el futuro en CaixaBank, un rol
que ha desempefiado desde 2015. Comenzd su carrera en 1999 en la unidad de clientes
UHNW de AB Asesores en Madrid. En 2004 fue nombrado Responsable del
departamento de clientes UHNW de Iberia en Morgan Stanley, aunque en 2006 paso a
liderar el departamento de Desarrollo de Negocio.

Tras la compra de Morgan Stanley Espafia por parte de CaixaBank en 2008, siguio
dirigiendo dicha division y poco después se convirtié en Director Territorial de Banca
Privada y Premier en Catalufia, puesto en el que estuvo hasta 2014.

Victor es miembro del comité de direccidn de VidaCaixa desde 2016, de CaixaBank
Asset Management desde 2015, y también de BPI Suiza desde 2018. Desde 2019
también recae bajo su responsabilidad la Sociedad Gestora del Grupo CaixaBank.

Desde 2020 es Chairman of the Board de CaixaBank Wealth Management
Luxembourg.

Estudio la carrera de Econdmicas en la Universidad de Navarra y tiene un MBA del IESE
Business School en Barcelona.

MORENO DE LOS RIOS

Founder & CEO

Sol Moreno de los Rios inici¢ su carrera profesional en 2005 en Lehman Brothers, donde
desempefio diferentes puestos en el érea de Banca de Inversion, en Equity Capital
Markets (ECM) y en Fusiones y Adquisiciones (M&A), con base en diferentes ciudades
(Londres y Madrid).

Se incorpord a Barclays Capital en 2009 donde continué desarrollando su carrera en
Banca de Inversion. Formé parte del equipo inicial para la creacion del departamento de
M&A de Iberia de BarCap cubriendo grandes corporaciones de diferentes sectores.

Desde 2011, se especializé en el area de Key Clients & Family Offices, primero de la
mano de Barclays Wealth y posteriormente incorporandose al departamento de
Grandes Patrimonios (Altium) de CaixaBank.

Continud desarrollando su carrera profesional en CaixaBank Wealth como
Directora Wealth e Investment Advisor, siempre especializada en el area de
Clientes UHNW ofreciendo Asesoramiento Independiente.

Es licenciada en Direccién y Administraciéon de Empresas por CUNEF y tiene un Postgrado
universitario en Asesoramiento Financiero.
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EQUIPO

asesorando grandes patrimonios

SUSANA
GONZALEZ FERRER

Senior Banker

Con 27 afios de experiencia profesional, Susana ha desarrollado integramente su carrera
en el &mbito del asesoramiento financiero y patrimonial.

Comenzo su actividad en BBVA y posteriormente en la Caja de Ahorros y Pensiones de
Barcelona “la Caixa" (actualmente CaixaBank), en el afio 1995.

En el afio 2001 se incorpord a Banca Privada, asumiendo la direccion de un centro de
banca privada en 2008

En 2020 pas6 a CaixaBank Wealth como Directora para impulsar el desarrollo del
modelo de asesoramiento independiente.

Es licenciada en Administracion y Direccion de Empresas por la Universidad Jaume | de
Castellon, certificada por EFPA, CISI e Inversiones Sostenibles y realizados programas en
|ESE y Headspring.

AL/NAR()
LOPEZ ARANDA

Senior Banker

Con 24 afios de experiencia profesional, Alvaro ha desarrollado integramente su carrera
en el &mbito del asesoramiento financiero, legal y patrimonial.

Comenzé su actividad en Garrigues & Andersen en el afio 1998, formandose en el
departamento de asesoramiento fiscal financiero. Durante su etapa como asociado
senior, se especializd en el sector de Capital Riesgo y la actividad de fusiones y
adquisiciones (M&A).

En el afio 2006 se incorpord y participd en la implantacion de Barclays Wealth en Espafia
como responsable de Planificacion Patrimonial y, con posterioridad, como director de
Banca Privada de los segmentos HNWIy UHNWI.

En el afio 2015 se incorporé a CaixaBank donde, entre otras responsabilidades,
ha participado activamente en el desarrollo del modelo de asesoramiento
independiente de CaixaBank Wealth como Director Wealth e Investment Advisor
de clientes UHNWI.

Es licenciado en Derecho por la Universidad Auténoma de Madrid y master en Derecho
Tributario del Centro de Estudios Europeo de Garrigues.

19
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ISABEL /
RODRIGUEZ MOMPARLE

coo

Isabel inicid su carrera profesional en Barclays Bank, donde desemperié diferentes
puestos de responsabilidad en las areas de Productos y Desarrollo de Negocio y,
posteriormente, como directora de Planificaciéon y Estrategia de Barclays Wealth.

Cuenta con mas de 25 afios de experiencia desarrollando proyectos tecnolégicos
relacionados con mercados financieros para banca privada.

En 2015 se incorpord a CaixaBank como responsable del area de Sisteméatica Digital de

Banca Privada y en 2018 se convirtio en la Directora de Operaciones de CaixaBank Wealth.

Es licenciada en Ciencias Empresariales por la Universidad Complutense de Madrid y tiene
un posgrado universitario en Asesoramiento Financiero.

OpenWealth

by Grupo CaixaBank

SONIA

GARCIA RAMOS
Middle Office

Sonia cuenta con una experiencia de 36 afios en el sector financiero, siempre en el
&mbito de Banca Privada. Empez6 su andadura en Banco Banif llevando la administracion
de las Sociedades y Fondos de Inversion.

En 1998 se incorpord a Privat Bank como responsable de la administracion y seguimiento
de las carteras de clientes. A partir del 2000 en Banco Inversién estuvo en Control de
Riesgos, Intervencién General (Control de pasivo bancario), Planificacién Financiera y
Reporting, siendo responsable de Control Interno de la gestora.

En 2007 pas6 a formar parte del equipo de Banca Privada de Bancaja,
desarrollando sus funciones en distintas areas. Tras la fusién con CaixaBank
continua creciendo en campo de Banca Privada. Cuenta con las certificaciones
EFPA (European Financial Advisor) y en inversiones sostenibles- ESG por la
Universidad Pompeu Fabra

20
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DIEGO IGNACIO

MORALES URIARTE REDONDO

Board Member Board Member

Diego lleva mas de 26 afios trabajando en el sector financiero. Ha trabajado para Ignacio Redondo actualmente es el Director Ejecutivo de la Asesorfa Juridica de CaixaBank.

UBS en diferentes divisiones de negocio (Banca de Inversion y Banca Privada) con

base en diferentes ciudades (Londres, Madrid y Zirich). Abogado del Estado desde 2002, licenciado en Derecho por la Universidad CEU San
Pablo, Senior Executive Program en ESADE y Advanced Management Program (AMP) en

Empezd su carrera profesional en Swiss Bank Corporation (SBC Warburg) Londres, donde Harvard Business School

cubri6 diferentes areas de negocio dentro del ambito de la banca de inversion y mercado

de capitales, regiones geograficas (Sur de Europa, LatAm, Rusia, Oriente Medio y Norte Con anterioridad a su incorporacion a CaixaBank en septiembre de 2010, fue secretario

de Africa) y clientes (institucionales, supranacionales y fondos soberanos). general y del consejo de la Comisiéon del Mercado de las Telecomunicaciones (septiembre
2007- septiembre 2010). Asimismo, fue secretario del Tribunal Econémico Administrativo

Posteriormente, fue parte del equipo inicial para la creacién de UBS Espafia S.A. Regional de Catalufia (agosto 2006 - septiembre 2007) y abogado del estado en la

(obtencién de ficha bancaria, ficha gestora, incorporacion de equipos) donde acabd Abogacia del Estado de Madrid (septiembre 2002 - julio 2006).

como Subdirector General a cargo de UHNWI, Corporativa e Inmobiliaria. Fue miembro

del comité de Europa para el drea de Global Family Office (Madrid-Zurich). Ha sido profesor asociado de Derecho Administrativo en la Universitat Pompeu Fabra
(Barcelona) desde septiembre de 2008 hasta 2011.

A continuacion, ocupd el cargo de Managing Director de la division de Global Family

Office para el desarrollo del mercado Latino Americano con especial enfoque en los Es consejero de diversas entidades del grupo CaixaBank: CaixaBank Wealth

“Familly Offices”, y el patrimonio corporativo de las familias. A finales del 2016 se Management Luxembourg, ImaginersGen, CaixaBank Operational Services, y

incorpor6 a CaixaBank como responsable de Key Clients. Building Center. Es administrador mancomunado de CaixaBank Notas

Es licenciado en Administracién de Empresas con doble especializacion en Finanzas y Minoristas, y es asimismo secretario del consejo de administracion de diversas

Economia, y tiene un Postgrado en Economia. filiales del grupo, como CaixaBank Payments & Consumer, EFC, EP, SAU. y

CaixaBank Asset Management, SGIIC, S.A.U. 21



DISCLAIMER

La titularidad de este documento es de OpenWealth, S.A.U. (OpenWealth) con
domicilio social en Plaza de Colon, 1 Madrid-28046, con NIF A-28512655.

La sociedad tiene como objeto social la prestacion a clientes de servicios
globales de consultoria y planificacién financiera. En concreto centrara su
actividad comercial en clientes UHNW (Ultra High Net Worth). Si bien no existe
un estandar legal para definir a un cliente UHNW, se consideran aquellos
clientes con patrimonio de mayor tamafo y con necesidades y estructuras mas
complejas que requieren soluciones con un mayor grado de sofisticacion.

OpenWealth no desarrolla servicios y/o actividades de inversién, ni servicios
auxiliares cuya prestacion, de conformidad con lo establecido en la normativa
del mercado de valores, se encuentren reservados a las empresas de servicios
de inversidn y, en consecuencia, no es una entidad sujeta a supervision de la
Comision Nacional del Mercado de Valores. OpenWealth, en ningln caso
realizara recomendaciones personalizadas sobre instrumentos financieros
concretos, ni ningun otro tipo de actuacion, recomendacion o propuesta de
inversion que entre dentro del servicio regulado de asesoramiento en materia
de inversion. Sin perjuicio de lo anterior, OpenWealth quiere advertirle
especificamente de que toda inversidn en instrumentos financieros esta sujeta
a fluctuaciones de mercado, pudiendo llegar a producirse pérdidas.

Se prohibe expresamente cualquier modalidad de uso o explotacion de los
contenidos de esta presentacion, asi como del uso de los signos, marcas y
logotipos que se contienen en la misma.

OpenWealth
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